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Salgono le vendite Mazda nel mese di Marzo in 14 
Paesi Europei 
 

Leverkusen, 19 Aprile 2010. Mazda Motor Europa ha chiuso un anno fiscale (Aprile 

2009/Marzo 2010) particolarmente impegnativo con ben 14 Paesi che hanno registrato 

una crescita anno su anno, nonostante le difficili condizioni del mercato. 

 

Le vendite hanno raggiunto livelli da record in due Paesi Europei. In Polonia, l’ultima 

nata delle filiali nazionali Mazda in Europa, è stato raggiunto un volume record di 420 

unità, che rappresenta una crescita del 14 percento e una quota di mercato stimata 

dell’1.4 percento, mentre l’Ungheria ha raggiunto la sua miglior  quota mensile di 

sempre, intorno al 3.1 percento. 

 

Numerosi altri Paesi hanno  riportato ottimi risultati anno su anno. Nel Regno Unito, ad 

esempio, Mazda ha raggiunto per la seconda volta il più alto volume nel mese di Marzo 

anche per quanto riguarda le vendite a privati – 10.200 unità, e cioè un +20 percento; in 

Austria sono state vendute 1.900 vetture Mazda (+6 percento), ed in Spagna il numero 

è stato di 1.300 unità (+35 percento).  Anche in Svizzera Mazda si è aggiudicata un 

ottimo risultato con 970 unità (+40 percento), in Olanda, dove sono state vendute 950 

vetture (+112 percento) e nel BENELUX (Belgio e Lussemburgo) con un volume di 800 

unità ed una crescita del 51 percento.  

 

La Danimarca ha trionfato in Scandinavia con 570 unità vendute, pari ad una crescita 

del 7 percento, seguita dalla Svezia, 490 unità (+1.2 percento) e la Norvegia, dove 

Mazda ha venduto in marzo 390 unità (+22 percento). In Irlanda 420 unità in Marzo 

hanno segnato un 171 percento, la Slovenia ha registrato il suo second più alto volume 

di sempre in Marzo con 170 unità  (+3 percento), come pure Malta, con vendite cresciute 

del 19 percento basate su un volume di 20 unità. 
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