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Mazda Motor de Portugal conquista novo 
Record de Vendas em 2008 
 

Lisboa, 7 de Janeiro de 2008. O ano de 2008 fica marcado para a Mazda Motor de Portugal 

Lda. Como o seu melhor ano de sempre em vendas de veículos novos num total de 5155 

unidades o que corresponde a um crescimento de 3.7 % em contraste com a quebra de    

0.5 % que o mercado registou. 

 

Ao analisarmos as vendas em detalhe, verificamos que em termos dos resultados ao nível 

dos Automóveis Ligeiros de Passageiros, esta situação é ainda mais expressiva com um 

crescimento de 11.7% para um total de 4498 veículos, ao contrário do sucedido nos 

Comerciais Ligeiros onde a Mazda registou uma ligeira quebra. 

 

A este propósito, Luis Morais, Director Geral da Mazda Motor de Portugal, comentou “ o 

ano de 2008 foi memorável para a marca no nosso País. Quero dar os parabéns à Rede de 

Concessionários que mais uma vez se revelaram verdadeiros parceiros. Vivemos um ciclo 

de produto muito positivo que nos tem possibilitado crescer de uma forma consolidada.”  

 

Decomposição das Vendas: (Por Mercado) 

 

LP ( 4498 ), quota de mercado de 2.11%, crescimento de 11.7% vs. 2007 

VCL ( 657 ), quota de mercado de 1.19%, quebra de 30.5% vs. 2007 

 

TOTAL ( 5155 ), quota de mercado de 1.92%, crescimento de 3.7% vs 2007 
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Decomposição das Vendas: (Por Gama) 

 

Mazda2 – 2189 

Mazda6 – 1186 

Mazda3 – 940 

BT-50 – 657 

Mazda5 – 92 

MX-5 – 77 

CX-7 – 12 

RX-8 – 2 

 

Miguel Costa, Director de Vendas, refere “ Apesar do ambiente que nos rodeia ser de 

grande incerteza e com previsões contraditórias, penso ser possível melhorar em 2009. 

Temos uma estratégia de lançamentos muito favorável com a chegada dos novos produtos 

ou introdução de motorizações mais competitivas e adaptadas ao nosso mercado. O lema 

será, fazer das dificuldades, verdadeiras oportunidades”. 

 

Luis Morais acrescenta, “ temos sabido crescer em ambientes de mercado adversos, estou 

certo que com o empenho de todos e com as novidades que temos para lançar em 2009, 

seremos capazes de vir a fazer ainda melhor “. 

 

# # # 

Para mais informações contacte: 
 
Mazda Motor de Portugal 
Jorge Natário – Director de Relações Públicas 
Tel: +351 21 351 27 70 
jnatario@mazdaeur.com 


